Shkenca ekonomike

Ar i kulluar? Jo! Ar i Bolonjés: i kuq pér turpériné.
Eshté te llojeja e gjérave se shkenca, né t’u shndérruarit té vazhdueshém té saj, té jeté shtrénguar té
mohojé veten pér t’u pértéritur. K&shtu mjekésia u bé ‘Mjekésité specialiste’, fizika zbuloi se té
njéfishtat ligjé té saj, véné bashké, ngé funksionojné mé né ményré deterministike dhe ekonomia
themeluar mbi parime abstrakte ka déshtuar dhe &’ kapércyer nga tjera sjellje ¢é i pérkasin njeriut
real. Na thoné se “parimi i paré i shkencé ekonomike éshté se ¢do agjent interesohet vetém
leverdisé/fitimit t&€ vet”(F. Edgeworth, 1881), ku “i vetmi veté-pranim klénesor/thelbésor pér njé
shkencé pérshkruese té sjelljes njerézore éshté egoizmi” (D. Mueller, 1986).
Njé vizion i tillé i thjeshtésuam pati sukses sepse kush ngé bashképranojé idéné e njéi ‘homo
oekonomikus’ pa konflikte ndérgjegjeje, ndoshta ngé kish mjete ekonomike t& mjaftueshme pér t’e
kundérshtuar dhe, pa lafe, ngé béjé pjesé té njéi elite té fugivet zotéruese koloniale. Llojas pér tepér
té nénvlerézuamen ‘S(h)kollé napulitane” mendimi i té cilés kapercen ndryshkun e paméshiré té
géroit. Akti njerézor konkret — ekonomik o joekonomik —, na thoté njéfaré kulturé humaniste, vete
né mirébémje té vetés o té tjerévet por edhe pér té anangasur pérfilljen dashamirése té tjerévet: por
ndoshta kéto jané fantazi t¢€ mendimtarévet, ¢é donin té rrinin jashté realitetit. Né ményré shumé mé
empirike shumé skolla amerikane pér shitésé, ¢cé kané ardhur njeri pas tjetrit te té sprasmit njé qind
e pesédhjeté vjet u mbéshtetén mbi vizionin e krishteré té ‘shtaté veset kryesore’.
Kéto veprime ‘ngé jané e kege né vetén’ por ashtu béhen kur agjenti & sunduar nga ato. Né realitet
veprime té tilla jané fryt i vetédijshém i vullimit té liré té tij: jané ‘shtaté motivimet pér té€ vepruar’.
Kéto motivime, ¢é& mbéshtetin ekzistencén e njeriut, pérdoren te teknikat shitjeje pér té shtyjtur
klientin potencial té blejé. Ajo ¢’&” e sigurt se kjo tekniké funksionon, edhé nése lypset o &’ i
heshtur bashkuesi i teté ves kryesor té spiritualitetit lindor: “trishtimi’ ¢& kundérshton té virtytshmin
gézim ekzistencial. Sigurisht béhet fjalé pér operatoré té liré nga té ndryshmet var(t)ési, pohuese o
mohuese ngé bén ndryshimin: lodér, bast — sfidé, drogé, modé — ashtu-béjné-gjithé, ‘eufori e
paarsyeshme’, emulim, ‘flluska/fufa spekulative’, doréshpuarsi, shogata, dhurata, themelime pa
gimeza, vullnetarizém,
Njé tjetér element abstraktimi e shkencés ekonomike jo té dorés sé dyté dhe ¢é ngé ménd té
nénvlerésohet, kle vizioni i tregut “qiellor’ pérsosurisht konkurrencial né té cilin vepron anonomati,
plotésia e informacionevet dhe ngé ¢cfagen dinamikat ndérvetjake; kéto gjéndje ngé jané te tregu
real, vetém te té sprasmet géronje népér tregun telematik fitohet njé paanési tregtare mé e madhe
por shpesh zgledhjet e béra jané pasoja e késhijvet té ndonjéi miku té miré. Té carmatos, edhe mé
shumé, shitblerja e njéi projekti me rrezige, si ménd t’jeté pajisja aeroplanesh te momenti né té cilin
jan’e e vél/ihen né jeté vetém qgéllimet, né njé boté né evolucion té shpejté té teatrit politik dhe té
teknologjivet.
Ekonomia, pra ngé éshté vetém shitblerja. Ka pér shembull pérdorimi pérbashku té qosmevet té ‘sé
mirés sé pérbashkme’, ka konsistenca e bashkélidhjevet shogérore, mundésia té kesh pérpjekje me
gjiri dhe mig mé shpesh, mirésjellja, ajo gjé mé shumé ¢é gjinon fitime té térthorté njeritjetri, si
mikrokredia e véné né jeté nga Muhammad Yunus, ku e vetmja garanci pér kreditorin jipet nga ana
e ‘kolektivit e pérfituesvet’, — kredia ngé jipet njéjésvet por njéi grupi vetash.
Té gjithé shumé rolet ¢é& kryejmé te té rruarit téné té pérditshém pleksen me “té ngurtén dhe té
pashuashmen duh’je té lafosuri, shoqgérie, aférmie, pérfilljeje, vértetimi, qetésimi, pranimi,
marréveshjeje, nderjeje, etj,” pér té cilat ngé kané supermarkete, jané gjéra ¢é ngé blihen dhe ¢é e
béjné e koté hamendjen shkencore ekonomike.
Pér herékege nga kéta asiomé ¢é pamé dhe nga tjeré — paragjykime té vérteté — buroi né té shumtén
pjesé t’u pérbérit t€ botés pasuese, asaj ¢é arré/ijti ngjera tek na dhe ¢é burgosi njeriun brénda njéi
‘té qosme’ filagi palumturie dhe ¢é véshtiréson hapjen e bashkélidhjevet shogérore dhe té “mbarsjes
reciproke” té té vértetit komunikim ndérvetjak. Thirrja joné bashkésie té penguame e bén mé e
véshtiré kryerjen vetjake téné ekzistenciale. Ka shumé té béhet pér té pérmirésuar, rivendésuar
cilésiné e gjellés (Lumturia e Bréndéshme Lordo) te familja, te gjitonia, tek ambienti i punés — i
ndotur né vertikal dhe né orizontal, né baskélidhjet hjerarkike dhe ndér kolegét — , pé’dhromé... né
klishé por i pari hap ¢é kemi té béjmé pér ndérrimin éshté té bindemi pér réndésiné jo vetém teorike
por pratike té pérmasés bashkélidhore.  06.15



La scienza economica
Oro colato? No! Oro di Bologna: rosso per la vergogna.

E’ nella natura delle cose che la scienza, in continuo divenire, sia costretta a rinnegare se stessa per
rinnovarsi. Cosi la medicina é diventata ‘le Medicine specialistiche’, la fisica ha scoperto che le sue
singole leggi, messe insieme, non funzionano piu in modo deterministico e 1’economia fondata su
principi astratti & fallita ed & superata da altri comportamenti concernenti 1’'uomo reale. Ci dicono
che “il primo principio della scienza economica € che ogni agente € interessato solo al proprio
tornaconto” (F. Edgeworth, 1881), dove “I’unica assunzione essenziale per una scienza descrittiva
del comportamento umano ¢ I’egoismo” (D. Mueller, 1986).

Tale semplicistica visione della scienza economica si impose perché chi non condivideva I’idea di
un ‘homo oeconomicus’ senza conflitti di coscienza, forse non aveva sufficienti mezzi economici
per contestarla e che certo non apparteneva ad una élite di dominanti potenze coloniali. Penso alla
troppo sottovalutata ‘Scuola napoletana’ il cui pensiero supera la implacabile ruggine del tempo.
L’atto umano concreto — economico 0 extra economico —, ci dice certa cultura umanistica, procede
a beneficio di se stessi 0 degli altri ma anche per suscitare la benevola considerazione degli altri:
pero forse queste sono solo fantasie di pensatori, che vivrebbero fuori della realta. In modo assai piu
empirico le varie scuole americane per venditori, che si sono succedute negli ultimi centocinquanta
anni, si sono basate sulla visione cristiana dei ‘sette vizi capitali’.

Queste azioni ‘non sono male in s¢” ma lo diventano allorquando 1’agente viene dominato da loro.
In realta tali azioni sono frutto consapevole della sua libera volonta: sono le ‘sette motivazioni
all’azione’. Queste motivazioni, che sostengono I’esistenza dell’'uomo, sono impiegate nelle
tecniche di vendita per indurre all’acquisto il potenziale cliente. Quel che e certo che questa tecnica
funziona, anche se in essa manca o €& implicito I"unificante ottavo vizio capitale di spiritualita
orientale: la ‘tristezza’ che si contrappone alla virtuosa gioia esistenziale. Per certo si tratta di
operatori liberi dalle varie dipendenze, positive o negative non fa la differenza: gioco, scommessa —
sfida, droga, moda—cosi-fan-tutti, ‘euforia irrazionale’, emulazione, ‘bolle speculative’, prodigalita,
associazioni, donazioni, fondazioni non pelose, volontariato.

Un altro elemento di astrattezza della scienza economica non secondario e da non sottovalutare, fu
la visione di un mercato ‘celestiale’ perfettamente concorrenziale in cui opera 1’anonimato, la
completezza delle informazioni e sono assenti le dinamiche interpersonali; queste condizioni non ci
sono nel mercato reale, solo negli ultimi tempi attraverso il mercato telematico si ottiene una
maggiore oggettivita commerciale ma spesso le scelte operate sono la conseguenza di consigli di
qualche nostro buon amico. Ancora piu disarmante e la aleatoria compravendita di un progetto,
come puo essere la fornitura di aeroplani nel momento in cui sono attuate solo le intenzioni, in un
mondo in rapida evoluzione di teatro politico e di tecnologie.

L’economia, poi, non & solo la compravendita. C’¢ per es. I’impiego in comune delle risorse del
“bene comune”, c’¢ la consistenza delle relazioni sociali, la possibilitd di avere con maggiore
assiduita incontri con i familiari e gli amici, la cortesia, quel di piu che genera benefici mutui
indiretti, come il microcredito attuato da Muhammad Yunus, dove 1’unica garanzia al creditore
data dal ‘collettivo dei beneficiari’ — il credito non e dato al singolo ma ad un gruppo di persone.

I molti ruoli che espletiamo nel nostro vivere quotidiano si intrecciano con il “nostro ostinato e
insopprimibile bisogno di dialogo, compagnia, confidenza, considerazione, verifica, rassicurazione,
riconoscimento, ascolto, stima, ecc.” per le quali non ci sono supermercati, sono cose che non si
comprano e che vanificano la presunzione scientifica economica.

Purtroppo da questi assiomi visti e da altri — veri pregiudizi — ne € derivato in buona parte il
costituirsi del mondo successivo, quello che é giunto a noi e che ha imprigionato I’uomo entro una
‘ricca’ prigione di infelicita e che rende difficoltosa I’apertura alle relazioni sociali e alla “mutua
fecondazione” della vera comunicazione interpersonale. La nostra vocazione di comunione
ostacolata.... rende piu difficile la nostra personale realizzazione esistenziale. C’¢ molto da fare per
migliorare, ripristinare la qualita della vita (la Felicita Interna Lorda) nella famiglia, nel vicinato,
nell’ambiente di lavoro — inquinato in verticale ed in orizzontale, nei rapporti gerarchici e tra i
colleghi —, in strada... in chiesa ma il primo passo da fare per il cambiamento sta nel convincerci
della importanza non solo teorica ma pratica della dimensione relazionale._ 06.15



